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Scenario di riferimento: spread e volatilità elevati 

Fonte: Bloomberg  | 3 |  

Mercati obbligazionari Mercati azionari 

• Continua nel terzo trimestre 2018 la debolezza sul fronte obbligazionario con gli spread che si mantengono 
su livelli elevati. Nell’ultimo giorno del trimestre la pubblicazione del DEF ha fatto aumentare lo spread tra 
BTP e Bund tedesco di più di 30 punti base in una singola sessione  
 

• Nel comparto azionario, il trend rialzista che in Europa ha caratterizzato gran parte del 2017 si è esaurito 
nel Gennaio 2018. Il ritracciamento dei corsi ha portato le performance ad attestarsi su un territorio 
negativo alla fine del 3Q 2018. Maggiormente colpiti in Europa sono stati i settori legati direttamente alla 
congiuntura economica. In ripresa la volatilità: dopo il picco di inizio anno, si è assestata mediamente al di 
sopra dei livelli segnati nel 2017 
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Raccolta e attivo patrimoniale in aumento 

 1,4  
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 0,0  

 0,2  

 0,4  

 0,3  

 0,3  

 0,3  

 0,4   2,1  

 1,7  

 2,0  

 2,4  

Totale Attivo YoY (€mld) 

3,5 3,9 
 4,8   4,7  

0,6 
0,6 

 0,8  

 2,5  

1,0 
1,1 

 1,1  

 1,1  

 5,1  
 5,5  

 6,6  

 8,3  

Totale Raccolta Clientela YoY (€mld) 

Q3 16 

Raccolta 
Fiduciaria 
netta* 

Q3 18 

 * Masse al netto di quelle depositate presso Banca Profilo 

• In crescita la raccolta di Gruppo a complessivi 8,3 miliardi di euro (+24% YoY) 
 

• In particolare, crescita delle masse della controllata svizzera grazie al consolidamento della società 
Dynagest (1,6 bn di raccolta) 
 

• Totale attivo in crescita rispetto a Q3 2017, con maggior contributo da attività finanziarie e PCT 

BPdG Banca 
Profilo 

Q3 15 

Altro attivo Attività 
finanziarie 

-1% YoY 

-4% YoY 

     n.s. 

+3% YoY 

Q3 17 

n.s. 

+29% YoY 

+1% 
ex Dynagest 

PCT Impieghi a 
clientela 

+24,5% 
+18,9% 

Q3 16 Q3 18 Q3 15 Q3 17 

+10% YoY 
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ALM: attivo ben diversificato tra banking book, trading e crediti 
commerciali; funding mix equilibrato a copertura dell’attivo 

ATTIVO NETTO PASSIVO NETTO 

Altre attività 

MtM Derivati 
Negoziazione 

Portafoglio 
 trading 

netto 

Crediti vs. 
Banche 

Cash  
Collateral 

7% 

1% 

22% 

20% 

40% 

2% 
7% 
1% 

Patrimonio Netto 

Cash collateral  

Raccolta  
Clientela 

Altre passività 

MtM Derivati 
Negoziazione 

Crediti  
Clientela 

BCE 

7% 

11% 

17% 

18% 

21% 

6% 

10% 

5% 

5% 

Q3 18 Q3 18 

HTC 
  

Mercati (-10 p.p. YoY) 

Banking Book e  
attivo commerciale (=) 

Composizione Attivo netto e Funding (€ mln)   

HTC&S/AFS 

Pct 

PCT Controparti  

Deb. vs. Banche 

25,6% 
24,1% 

20,6% 

CET 1 capital ratio (%) 

Fondi Propri (€ mln) 

VAR (€ mln)  

• Riduzione nell’attivo della componente mercati a seguito dell’aumentata volatilità; nel passivo, incremento 

del funding con banche, compensate da una riduzione della raccolta da clientela e da controparti 

 

• CET 1 al 20,6% rispetto al 24,1% del Q3 2017 a seguito anche del goodwill della acquisita Dynagest e della 

maggiore riserva negativa su governativi 

 2,9   2,1   5,9  

 157   155   136  

Q3 16 Q3 18 Q3 17 

Eccesso liquidità  
€222mln  

Consolidato a 1m 

-3,5 p.p. 

1% 

Trading book 
Inv. grade   83% 
Altro           17% 

Banking Book 
Govies        87% 
Corporate   13% 

Crediti Clientela 
Lombard      91% 
Mutui             8% 
Unsecured      1% 
NPL             0,0% 

-2,6 p.p  
ex Dynagest 



 37,7  

 45,8   43,4  
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Ricavi netti in decremento e Costi operativi in crescita anno su anno 

Costi Operativi YoY (€mln) Ricavi Netti YoY (€mln) 

 33,2  

 36,8   37,1  

• Ricavi in riduzione rispetto al 2017 nelle Attività Estere e in Finanza, compensati da un incremento in 
Private & Investment Banking 
 

• Costi operativi in crescita rispetto al 2017 nella componente dei costi amministrativi, sia in Banca sia nella 
controllata svizzera anche per effetto del consolidamento di Dynagest 

-13,8% 

-9,0% 

7,0% 
Private & Inv. 
Banking 

Ricavi Netti YoY (%) 

Finanza 

Attività 
 Estera 

Q3 16 Q3 18 Q3 17 

-5,3% 

Q3 16 Q3 18 Q3 17 

+0,8% 
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Risultato operativo e Utile netto consolidato in riduzione 

3,3 

5,8 

4,6 

Cost/Income 
(%) 

Utile netto Consolidato (€mln) 

Tax rate 
(%) 

• Risultato di gestione in flessione rispetto al 2017 per effetto dei minori ricavi e maggiori costi 
amministrativi 

 
• Accantonamenti netti totali a 0,1 milioni positivi per la ripresa di un accantonamento nella controllata 

estera, nonostante l’impatto negativo degli impairment ex IFRS9 
 

• Utile netto Consolidato in calo a 4,6 milioni di euro con un Tax Rate in leggera crescita al 34% 

88,2% 80,3% 85,5% 30,7% 31,9% 33,6% 

0,2 

-0,5 

0,1 

Accantonamenti (€mln) 

4,5 

9,0 

6,3 

Risultato di Gestione (€mln) 

Q3 16 Q3 18 Q3 17 Q3 16 Q3 18 Q3 17 Q3 16 Q3 18 Q3 17 

-19,9% -30,4% 
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Principali evidenze nei 9M del 2018 rispetto al 2017 

 8,5  

1,0 

0,6 
0,2 

-0,4 

-0,6 

-0,9 

-2,0 

6,4 
 Costi operativi 

Banca 

Ricavi  
Inv. Banking 

 Costi operativi 

BPdG 

Q3 17 Q3 18 

Risultato al lordo delle imposte YoY (€mln) 

 Ricavi 

Private B. 

 

Accantonamenti 
e rettifiche  Ricavi 

BPdG 

 Ricavi 

Finanza 

• Risultato al lordo delle imposte in flessione (-25% YoY) legato alla diminuzione dei ricavi nella Finanza 
e nella controllata svizzera e l’incremento nei costi amministrativi, nonostante la crescita dei ricavi del 
Private & Investment Banking 

-24,9% 

Azioni su mix prodotti 
a valere anche su Q4 

Nuovi mandati su CM e 
strutturazioni finanziarie 

Non ricorrenti Progetti normativi 

Dynagest 

Intermediazione finanziaria 

Effetto mercati su Trading 



 11,7  

1,2 
0,3 

-0,7 

12,5 

Margine di interesse  in crescita mentre POF in riduzione 
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• Margine interesse in crescita (+6% YoY) grazie al Banking Book e al portafoglio di Trading  
 

• POF in riduzione (-25% YoY) nel secondo e terzo trimestre in particolare sul portafoglio di trading, solo in 
parte compensati da maggiori realizzi sul portafoglio HTCS e HTC&S; nella controllata svizzera il nuovo team 
ha iniziato a contribuire dal terzo trimestre migliorando il risultato da inizio anno 

3,0 2,3 

5,6 

2,8 
1,7 

Q3 17 Q3 18 

Margine di interesse evoluzione YoY (€mln) 

Banking 
Book  13,6  

 7,0  

-8,9 
 10,2  

POF evoluzione YoY (€mln) 

Banking 
Book 

-1,5 

Q3 17 Q3 18 

Q3 18 Q3 17 Q4 17 Q1 18 Q2 18 

Ptf 
Trading 

3,6 3,4 3,4 
4,3 4,7 

Q3 18 Q317 Q4 17 Q1 18 Q2 18 

+6,1% 

Intermediazione 
BPdG 

-25,1% 

Ptf Trading BPdG 



 14,9  

 20,0   20,1  

37,5 

6,1 1,3 

-0,1 

43,4 
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Commissioni in crescita nel Private & Inv.Banking 

 0,6  
 0,5  

 0,7  

  

Altri proventi e oneri (€mln) 

Ricavi Totali per Società (€mln) 

Banca 
Profilo 

BPdG Altro Gruppo   
YoY  
(%) 

Fiduciaria 
 

• Commissioni in crescita grazie all’incremento 
nell’Investment Banking nonostante una 
riduzione nelle commissioni relative ai servizi 
finanziari (collocamenti e negoziazione titoli) 
 

• Tra le società del Gruppo, calo concentrato nella 
controllata svizzera 

Commissioni nette YoY (€mln) 

Q3 18 Q3 17 Q3 16 

-2% -14% 37% n.s. -5% 

Q3 18 Q3 17 Q3 16 

+0,7% 



 36,8  

+ 0,9  + 0,4  - 0,9  

 37,1  

Costi operativi in crescita 

Q3 17 Q3 18 

Evoluzione YoY (€mln)* 

Altre Spese 
Italia 

Attività estera 

 12,1  

 14,9  
 11,7   12,5  

 12,9  

Costi Operativi QoQ (€mln)* 

Q3 18 Q3 17 Q4 17 Q1 18 

Personale 
Italia 

Q2 18 

 * Costi riportati al netto delle imposte di bollo 

• Costi operativi consolidati in crescita rispetto al Q3 2017 (+1%) nella controllata svizzera per effetto del 
consolidamento di Dynagest; nella Banca costi amministrativi e rettifiche su immobilizzazioni in crescita più 
che compensati da una riduzione del costo del personale 
 

• In crescita rispetto al 2017 il contributo al FRN, contabilizzato nei 9 mesi per 0,9 mln di euro (+0,2 mln) 

 29,7  

 7,7   1,1  
 1,3   37,1  

Costi Operativi per Società (€mln)* 

Banca 
Profilo 

BPdG Altro Gruppo 

Crescita YoY  
(%) 

Fiduciaria 
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-1% 10% 51% 18% 1% 

Ex 
Bonus 

+0,8% 

Dynagest +1 
Progetti 

normativi +0,3 
FRN +0,2 
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1,6 1,8 

9,1 
10,0 

3,9 
3,0 

2,8 
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Il Private & Investment Banking registra ricavi in crescita 

• Ricavi Private & Investment Banking in crescita del 7% YoY grazie all’Investment Banking, alle 
commissioni fiduciarie e a quelle ricorrenti 

• Raccolta Clientela stabile con maggior penetrazione della raccolta diretta e del servizio di consulenza 
avanzata  

Raccolta Clientela PB & IB (€mld) 

0,3 0,4 

1,1 1,0 

0,5 0,5 

0,3 
0,3 

2,0 1,9 

1,1 1,1 

5,2 5,2 

21% 19% 

37% 39% 

5% 8% 

Q3 17 Q3 18 

10% 

-0,2% 

9% 

5% 
5% 

Polizze I e Multiramo 

Raccolta Diretta C/C PPA 

Gestito 

Amministrato 

Evoluzione e Composizione ricavi (€mln) 

Q3 17 Q3 18 

Altri servizi 

Performance fee Transaction fee 

Recurring fee 

Margine Interesse 

Turnover e size media in 
calo, con commissioni più 
alte, minor contributo da 
collocamenti 

Incremento per 
commissioni di consulenza, 
custodia e fondi grazie 
anche ai nuovi prodotti 
(SIF, SICAV) 

Incremento degli impieghi alla 
clientela 

65 

23 

52 

29 

Redd.tà 
prodotto 

(bps) 

Redd.tà 
prodotto 
(bps) 

28 30 

+7,0% 

21% 20% 

Fid. Netta 

Advisory e fiduciaria  3 3 

Raccolta netta Q3 
307 mln euro 
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Prosegue il collocamento di polizze, fondi e lo sviluppo del servizio 
PPA 

• Le masse amministrate in fondi sono in crescita 
anche grazie alla distribuzione di nuovi prodotti (SIF 
mobiliare,  prodotti immobiliari) 
 

• Prodotti della casa a 18 mln di euro 
 

• Sviluppo del comparto assicurativo, crescita 
concentrata sulla Multiramo in sostituzione della 
Ramo I  
 

• Avviata nuova polizza Credit Agricole interamente 
investita in dollari 

Masse in Prodotti Assicurativi (€mln) 

Q3 17 Q3 18 Q3 16 

Evoluzione Masse in fondi (€ mln) 

375 471 
510 

Q3 16 Q3 17 Q3 18

 111   104   99  

 152   162   156  

 108  
 149   168  

 371  
 415   424  

Multiramo
Ramo I/V
Ramo III
Serie4

• Continua la crescita della penetrazione della 
consulenza avanzata al 21% dell’amministrato 
 

• Lieve calo in termini redditività (77 bps) a causa 
dei minori collocamenti; in crescita la componente 
fondi  

315 

464 
543 

Q3 16 Q3 17 Q3 18

+16,9% 
YoY 

Masse in PPA (€mln) 

+8,2% 
YoY 
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Altri indicatori del Private Banking: crediti privati, attività 
fiduciaria e investment banking in crescita 

 1,3   1,5   1,4  

Masse fiduciarie lorde (€mld) 

-3,5% 

0,9 1,0 

1,6 

Ricavi netti Investment banking (€mln) 

• Per l’Investment Banking, ricavi in crescita grazie 
ad un maggior contributo di success fee; in 
particolare nel Capital Market e nella strutturazione 
creditizia 

• Masse fiduciarie lorde in lieve flessione a seguito 
della chiusura di alcuni escrow account 
 

• Ricavi per 1,3 milioni di euro nel Q3 2018 

Q3 17 Q3 18 Q3 16 

Q3 17 Q3 18 Q3 16 

• Crediti a clientela private in leggera crescita (+3% 
YoY) 
 

• Lombard in aumento a 235 milioni di euro (+2% 
YoY) e mutui in aumento del 15% a 21 milioni di 
euro 

 196  

 248  
 270  

Crediti privati (€mln) 

+8,6% 

Q3 17 Q3 18 Q3 16 

+68% 
YoY 
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Iniziative in corso Private & Investment Banking 

• Mittel Advisor e Strutturazione finanziaria OPA 
  

 
 

• Palladio Corporate Lending 
 
 

• Intred Global Coordinator su IPO all’AIM 
 
 
 

• Edilizia Acrobatica Nomad e Global Coordinator su 
IPO 
 

• Microcast Arranger su emissione Bond 
 
 

• MEP Nomad e Global Coordinator su IPO 
 
 

• UHT Asdvisory su rinegoziazione bond 
 
 

• UBC Advisory studio pre fattibilità IPO 
 

SIF lussemburghese che 

investe in proprietà 

immobiliari destinate a 

residenze per anziani 

Germania, Italia e Spagna 

EUROCARE Real Estate Fund 

Target 

raccolta: 

>50 mln € 

Nutkao 

Target 

raccolta: 

>10 mln € 

Immobiliari 

Industriali 

Club deal finalizzato alla 

sottoscrizione di un aumento 

di capitale in Nutkao, 

società leader nella 

produzione di creme 

spalmabili 

Finanziari 

Profilo delle idee 

Incontro 3 ottobre 2018 

« il valore della decorrelazione » 

Con presentazione di 

• Sectoral NEMO IV Fund 

• P&G Structured Credit Opportunities 

• RiverRock Maritime Debt Fund 1 

 

Chiuso 

Chiuso 

Collocato +30% da IPO 
Offerta 11 mln 

In corso 



Aggiornamento Club Deal industriali 
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Club Deal QC terme 

• QC Terme ha chiuso l’esercizio 2017 con un fatturato, 
un’ebitda ed una posizione finanziaria netta in linea 
con le aspettative 
 

• Inaugurato ad Agosto 2018 il centro di Chamonix 
 

• L’investimento nella Day Spa a New York avverrà in 
due fasi con inizio lavori a primo semestre 2019 e 
apertura attesa secondo semestre 2020. 
 

Club Deal Nutkao 

• Nel mese di luglio 2018 gli investitori individuati da 
Banca Profilo hanno investito 13 mln di euro circa al 
fianco di WhiteBridge Investments ed alcuni 
selezionati co-investitori, per l’acquisto della 
maggioranza del capitale di Nutkao. L’operazione ha 
previsto l’acquisto dalla famiglia Braida di una quota 
pari al 80% del capitale. La famiglia Braida ha 
mantenuto il possesso del 20% del capitale 
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• Prosegue la fase di costruzione del portafoglio di Profilo 
East Germany Real Estate, arrivato con gli ultimi acquisti a 
quota 113 mln € rispetto ad un obiettivo di investimento 
complessivo di circa 140 mln € 
 

• Ancora forte il primo riscontro dall’attività di 
commercializzazione al dettaglio (con vendite e riservazioni 
che alla data hanno raggiunto quota 18,0 mln), in quanto 
raggiunto in pochi mesi e su una porzione limitata dello 
stock 

Aggiornamento Profilo East Germany Real Estate e Eurocare RE Fund 

Ripartizione del portafoglio al 31/10/2018 

(book value) 

90%

6%
4%

Berlino

Lipsia

Dresda

• Eurocare Real Estate Fund è un fondo di investimento 
lussemburghese chiuso riservato a clientela professionale, che 
investe in proprietà immobiliari destinate a residenze per 
anziani in Europa (con focus su Germania) 
 

• Eurocare è distribuito in Italia in esclusiva ai clienti di 
Banca Profilo, che hanno la possibilità di investire in una 
classe di attivo finora non accessibile alla clientela privata 
 

• Sottoscritti al 31/10/2018 commitment per complessivi 93 
mln di euro (50 mln al 30/09/2018) 



5,2 5,0 

10,2 

2,7 
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Finanza in leggera riduzione, nonostante performance negative 
in tutti i principali mercati 

19,0 

22,6 

20,5 

Ricavi Finanza (€mln) Trading (€mln) Intermediazione (€mln) 

VAR (99%, 1d) 

Trading 

HTCS (ex AFS) 

• L’andamento dei mercati obbligazionari e azionari nel secondo e terzo trimestre ha condizionato 
negativamente il risultato delle attività di trading, parzialmente compensato dall’incremento del Banking 
Book 
 

• In riduzione i ricavi da intermediazione (-4%) ad eccezione della asset class del credito (+4%) 

-4,0% -73,9% 

7,1 

12,7 

Banking book (€mln) 

+78,6% 

0,41 

1,62 

0,33 

4,51 

-9,0% 

Q3 17 Q3 18 Q3 16 Q3 17 Q3 18 Q3 17 Q3 18 Q3 17 Q3 18 
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Trend trimestrali e VAR 

• Ricavi trimestrali medi in linea con il 2017 nonostante la performance negativa dei mercati 
anche grazie alla diversificazione delle fonti di ricavo; mantenuta la ridotta volatilità 
 

• Assorbimento medio dei rischi contenuto per i portafogli di trading, maggiore nel banking book 

Assorbimento medio VaR 9M 2018 (€mln; %) 

 0,2   0,3   0,3  

 3,0  
 3,7  

Limite Var medio 

84% 

28% 

32% 
20% 

90% 

3,5 

4,1 

0,7 
1,0 

1,4 

Equity Credit Mercati HTCS Area 
Finanza 

Ricavi trimestrali medi (€mln)  

 1,8   1,4  
 2,3  

 1,5   1,7   1,7  

 1,5  
 1,5  

 1,4  
 2,0  

 2,9  

 1,0  

4,1 4,5 3,2 
2,7 

2,2 

4,2 

 7,4   7,4  

 6,9  
 6,1  

 6,8   6,8  

2013 2014 2015 2016 2017 9M 2018

Banking Book Trading Intermediazione Serie4



0,5  0,6  

 2,3  

0,1 
 0,1  

 0,1  

 0,6  
 0,8  

 2,5  

5,9 

7,1 

6,1 
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Attività Estera in flessione, nonostante la crescita delle 
masse private 

Ricavi (€mln) 

Totale Masse (€mld) 

Raccolta Diretta 

 Raccolta Indiretta 

• Masse dell’Attività Estera in crescita YoY per effetto 
del consolidamento di Dynagest e della raccolta netta 
 

• Economics in calo a causa della mancata contribuzione 
dell’intermediazione, con il contributo del team 
proveniente dalla società Dynagest solo nel Q3 
 

• Positivo il contributo del team di Private Banking con 
una crescita dei ricavi YoY del 19% (+29% in CHF)  
 

• Minor contributo dalle attività di Advisory, attesa in 
recupero nel Q4 

+19% T&F  
Svizzero 

-0,2 0,1 -1,6 

Risultato Operativo (€mln) 

-0,2 0,1 

-0,9 

Utile netto (€mln) 

Q3 17 Q3 18 
Q3 17 Q3 18 Q3 17 Q3 18 

Q3 16 Q3 18 

Q3 16 
Q3 16 Q3 16 

-13,8% 

+19% 
ex Dynagest 

Q3 17 
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Acquisizione Dynagest SAe Dynamic Asset Management SA  

• Closing operazione 2/7/2018 
 

• Effettuata la fusione a settembre 2018 
 

• Validità retroattiva 
• da 1/4 in Svizzera 
• Da 1/7 in IFRS 

 
• Risorse già confluite nella sede di 

BPdG 
 

• Modificata la governance secondo 
indicazioni FINMA 

• Avviate iniziative di sinergie sui costi 
 

• In corso predisposizione di un piano di 
attività commerciali su nuovi clienti 
in Svizzera e in Italia 
 

• Avviato un nuovo fondo gestito da 
Dynamic Asset Management  
 

• Masse acquisite 1,8 bn CHF circa 
 

• Monte ricavi annualizzato 4 mln CHF 
circa 



E’ stato lanciato il servizio di Robo Gestioni completamente fruibile da mobile, dalla 

sottoscrizione al monitoraggio dell’investimento 

• Sono offerte ai clienti 16 linee di Gestione in ETF 

derivanti dall’eccellenza di Banca Profilo nell’ambito del 

Risparmio Gestito 

• Doppia segmentazione dei clienti 

• Segmentazione in base al patrimonio: 

• Segmento «Base»: patrimonio inferiore a 
10.000€ (ma superiore a 2.000€) 

• Segmento «Plus»: patrimonio superiore a 
10.000€ 

• Segmentazione in base al profilo di rischio: 4 
profili definiti sulla base del rischio calcolato a 
partire dalle risposte al questionario MIFID  

• Tutte le funzionalità sono disponibili da App garantendo 

la massima facilità di utilizzo 

Tinaba: Il Lancio del Robo Gestioni 
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Versione BASIC Versione ADVANCE 

Conferimento minimo iniziale 2.000 € 10.000 € 

Conferimenti minimi aggiuntivi 50 € 50 € 

Controvalore minimo 1.500 € 8.000 € 

Controvalore massimo 10.000 € n.a. 

Commissione di gestione annua* 

Fino a 19.999€ 1,00% 

Da 20.000 € a 199.999 € 0,70% 

Da 200.000 € a 999.999 € 0,50% 

Oltre 1.000.000 €  0,40% 

Spese di negoziazione** 0 € 

Cambio linea di gestione 0€ i primi 5 dell’anno, 10 € i successivi 

(*)  IVA esclusa 
(**)  Nel caso di Trasmissione ordini la Banca addebita ai Clienti i costi di esecuzione dell’intermediario terzo  

Il servizio è stato realizzato utilizzando la tecnologia più avanzata  che coniuga efficienza per la Banca e 
pricing competitivo per il cliente    

Tinaba: Condizioni del servizio di Robo Gestioni 
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La campagna promozionale è stata condotta principalmente attraverso canali digitali ma ha impiegato anche la 
radio e della stampa specializzata. Attiva fino a fine anno  la promozione «Con noi paghi solo se guadagni!» 

Tinaba: Campagna promozionale Robo Gestioni 
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• L’evoluzione del modello Tinaba e onboarding unificato 

• In considerazione dell’evoluzione dell’App Tinaba è stata eliminata l’iscrizione a level B che ora 

avviene direttamente con l’accesso a Level A  

• La modalità di adempimento agli obblighi di adeguata verifica consistono nella richiesta di codice 

fiscale, documento di riconoscimento e selfie con documento 

• E’ stato rilasciato anche il nuovo sito Tinaba con Banca Profilo, con un look and feel 

completamente rinnovato 

Tinaba: L’evoluzione del modello e onboarding unificato 
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600 k download 
Circa 50 k utenti 

Crescita +1% mese 
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Conclusioni 

 
• Risultati economici penalizzati da mercati finanziari sfavorevoli e 

dall’avvicendamento nelle attività svizzere 
 

• Risultati in linea con il piano per tutte le società ad eccezione di BPdG che 
dovrebbe recuperare parte del gap nel Q4 
 

• Positivo il contributo della diversificazione delle diverse aree di business, con 
Private & Investment banking che compensano i risultati in calo delle altre aree  
 

• Buona visibilità sugli sviluppi commerciali nel quarto trimestre a seguito delle 
diverse iniziative previste nel private, di alcune operazioni di investment banking in 
corso di finalizzazione e dell’ingresso delle attività di Dynagest a pieno regime 
 

• Ridotta visibilità sulle condizioni dei mercati finanziari nei prossimi mesi che 
implica un atteggiamento conservativo nelle attività di rischio della Finanza 
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Principali Dati Consolidati 
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Conto Economico Consolidato Riclassificato 
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Conto Economico Consolidato Riclassificato - Evoluzione 
Trimestre 



Distribuzione per Settore di Attività 
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Capitale Sociale Euro 136.794.106,00 i.v. 
Iscrizione al Registro Imprese di Milano, C.F. e P.IVA 09108700155 - bancaprofilo@legalmail.it 
Iscritta all’Albo delle Banche e dei Gruppi bancari 
Aderente al Fondo Interbancario di Tutela dei depositi 
Aderente al Conciliatore Bancario Finanziario e all’Arbitro Bancario Finanziario 
Appartenente al Gruppo bancario Banca Profilo e soggetta all’attività di direzione e coordinamento di Arepo BP S.p.A.  

Via Cerva 28 

20122 Milano 

Tel. +39 02 58408.1 

www.bancaprofilo.it 

Riferimenti 



I dati e le informazioni contenuti nel presente documento, redatto da 

Banca Profilo S.p.A. (la “Banca”), sono forniti con finalità puramente 

informative e rivestono carattere strettamente riservato e confidenziale. 

 

Il presente documento è destinato all’uso esclusivo di soggetti che 

abbiano manifestato interesse in relazione allo stesso e non costituisce, 

pertanto ed in alcun modo, attività pubblicitaria avente ad oggetto 

prodotti finanziari e/o offerta al pubblico di prodotti finanziari tale da 

porre un investitore in grado di decidere di acquistare o di sottoscrivere 

prodotti finanziari. 

 

Non è consentita la riproduzione, distribuzione e pubblicazione, anche 

parziale, del presente documento e delle informazioni nello stesso 

contenute senza l’espressa preventiva autorizzazione della Banca, la quale 

declina ogni responsabilità connessa ad un utilizzo del presente 

documento per finalità o con modalità diverse da quelle originariamente 

previste ovvero nei confronti di soggetti differenti da quelli cui lo stesso è 

stato consegnato. 

Disclaimer 


